REGIONAL SALES MANAGER DACH (m/w/D)

Als Losungsanbieter fiir das Krankenhaus und Teil einer familiengefiinrten Holding ist SIMEON Medical mit 60 Mitarbeitern an 2 Standorten weltweit ein professioneller, sicherer

und solider Arbeitgeber mit idealen Wachstumsmaglichkeiten in der Medizintechnik. Sie wollen Teil eines modernen und internationalen Unternehmens sein?

Dann sind Sie bei uns genau richtig!

Zur Erweiterung unseres Teams suchen wir zum nichstmdglichen Zeitpunkt eine/n Regional Sales Manager DACH (m/w/d).

lhre Aufgaben

e Aktiver Vertrieb unserer medizintechnischen Produkte und
Losungen (Operations- und Untersuchungsleuchten, medizinische
Versorgungseinheiten und Operationstische) in Vertriebsgebiet
DACH (Deutschland, Osterreich, Schweiz))

e Aufbau und Pflege von langfristigen Kundenbeziehungen durch
regelmaBige Besuche und Beratung vor Ort

e Durchfiihrung von Produktprasentationen und Schulungen fiir Arzte,
Kliniken und medizinisches Fachpersonal

e Betreuung und Unterstiitzung von Fachhdndlern sowie
Einkaufsgemeinschaften

e Analyse der Markte im Vertriebsgebiet und Identifikation neuer
Absatzmdglichkeiten

o Teilnahme an Fachmessen und Veranstaltungen zur
Kundengewinnung und -bindung

o Ausarbeitung von kundenspezifischen Angeboten und Unterstiitzung
der Projektabteilung bei Ausschreibungen

e Enge Zusammenarbeit mit dem Innendienst und dem
Produktmanagement zur Optimierung des Vertriebsprozesses und
erkennen von Markttrends

lhr Profil

o Abgeschlossene Ausbildung oder Studium im Bereich
Medizintechnik oder eine kaufmannische Ausbildung oder Studium
mit Praxisbezug zur Medizintechnik

e Erfahrung im Vertrieb von medizintechnischen Produkten oder/und
im AuBendienst ist von Vorteil

o Ausgepragte Kommunikations- und Prasentationsfahigkeiten

o Hohe Kundenorientierung und Verhandlungsgeschick

o FEigenstandige, zielorientierte Arbeitsweise und Bereitschaft zu
Dienstreisen im Vertriebsgebiet

o Teamorientierte Personlichkeit mit ausgepragter Hands-on-
Mentalitat

o Sehr gute Deutschkenntnisse zwingend erforderlich

o Englischkenntnisse von Vorteil

Wir Bieten

® Einblick in die regulatorischen und qualitdtsrelevanten Prozesse
eines international agierenden Medizintechnikunternehmens
® Mitarbeit an spannenden Projekten

® Médglichkeiten zur persénlichen und fachlichen Weiterentwicklung
® Flexible Arbeitszeiten und die Mdglichkeit, Studieninhalte praxisnah
anzuwenden

AUF DER

SUCHE NACH DEM
PERFEKTEN MATCH?
WIR AUCH!

Sie sind interessiert? Dann freuen wir uns darauf Sie kennen zu lernen.
Senden Sie uns bitte Ihre vollstandigen Bewerbungsunterlagen mit Verfiigbarkeit und
Einkommensvorstellung vorzugsweise per Mail und in PDF-Format an:

recruiting@simeonmedical.com.
S..LM.E.O.N. Medical GmbH &t Co. KG

Personalabteilung Fax:

Phone: +49 7461 [ 90068-0
+49 7461 [ 90068-900
In Grubendcker 18
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